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Beispiel mit fiktiven Daten

Musterhersteller GmbH · Region Nord · Einstieg Distribution

Monatsreport September 2026

Kundenbesuche Neue Kontakte Angebote mit Ihrem Produkt Listungen im Großhandel

8 23 5 2
Plan erfüllt +6 zum Vormonat +3 zum Vormonat 1 in Verhandlung

1  Zusammenfassung

Acht Besuche wie geplant und 23 neue Kontakte. Ihr Produkt steht in fünf Angeboten, drei mehr als im August. Mit dem 
Großhandel in Bremen ist ein Listungsgespräch terminiert.

Erkenntnis des Monats

Zwei Kalkulatoren fragen nach Montagezeiten je Gerät. Wir empfehlen, das Datenblatt um Richtzeiten zu ergänzen.

2  Besuche und Gespräche

Datum Kunde Gesprächspartner Stand

02.09. SHK-Fachbetrieb, Hamburg-Altona Kalkulation Bemusterung

05.09. TGA-Planungsbüro, Lübeck Technische Planung Ausschreibung

11.09. Großhandel, Bremen Einkauf Listung

18.09. Elektro-Fachbetrieb, Kiel Projektleitung Bestätigt

24.09. SHK-Fachbetrieb, Hamburg-Harburg Vertrieb Angebot
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3  Pipeline

Erstkontakt 23

Gespräch geführt 14

Bemusterung 6

Angebot mit Ihrem Produkt 5

Auftrag 2

Bemusterung ist der Engpass: Nur 6 von 14 Gesprächen führen zu einem Muster. Wir schlagen vor, Muster direkt zum Besuch 
mitzunehmen. Quote Kontakt zu Auftrag: 9 %.

4  Großhandel

Großhändler Stand Nächster Schritt

Großhandel, Hamburg Gelistet seit Juli Schulung Innendienst im Oktober

Großhandel, Hannover Gelistet seit August Aufnahme in den Webshop

Großhandel, Bremen In Verhandlung Listungsgespräch im Oktober

5  Nächste Schritte

Datenblatt um Richtzeiten für die Montage ergänzen (Sie)

Muster zu jedem Besuch mitnehmen (HIB)

Listungsgespräch mit dem Großhandel in Bremen (HIB)

Quartals-Review am 14.10.2026 mit Ihrer Geschäftsführung

Alle Namen und Zahlen in diesem Beispiel sind erfunden. Ihr echter Report kommt jeden Monat und liegt zusätzlich im Kundenportal.
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